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Antes de invertir: 5 Errores que
Hunden Negocios antes de Empezar

Este documento esta disenado para emprendedores que buscan transformar sus ideas
innovadoras en negocios sostenibles y rentables. Abordaremos los errores financieros
mas comunes que pueden sabotear un proyecto antes de que despegue, y cOmMo una
planificacion adecuada puede ser la clave de su éxito. Nuestro objetivo es equiparte con
el conocimiento necesario para tomar decisiones informadas y asegurar una base sdélida
para tu emprendimiento.
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El Mito del "Ya con que Venda..."

“Crei que si vendia, todo lo demas se iba a acomodar.”

Muchos emprendedores, impulsados por una pasion admirable, inician sus proyectos con
una mentalidad optimista pero sin la estructura financiera necesaria. La creencia de que
"las ventas lo arreglan todo" es un espejismo peligroso. Suponer que un buen producto,
algo de traccion inicial y entusiasmo son suficientes para que el negocio tome forma, es
ignorar una realidad fundamental: la viabilidad financiera.

El verdadero problema de la falta de un modelo financiero claro no se manifiesta en las
etapas iniciales, cuando la inversion es minima o los gastos son controlables. Se hace
dolorosamente evidente cuando ya hay capital significativo invertido, los gastos
operativos se acumulan, los compromisos con proveedores y personal son ineludibles, y
las proyecciones numeéricas simplemente no cuadran con la realidad. En ese punto,
corregir el rumbo es mucho mas costoso y, a menudo, demasiado tarde. La pasion sin
planificacidon es una receta para el agotamiento de recursos y la frustracion.
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SANTAGLIA
HERRAMIENTAS Y SOLUCIONES DE GESTION

Los 5 Errores Financieros Mas

Comunes

Capital Minimo Mal
Calculado

Iniciar sin una
estimacion precisa del
capital minimo
necesario es un camino
directo al colapso
operativo. "Voy viendo
cuanto se necesita
sobre la marcha" es
una frase que precede
a la asfixia financiera.
Sin una reserva clara
para los primeros
meses de operacion sin
ingresos, el proyecto
se agota antes de
poder demostrar su
potencial.
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Subestimar Gastos
"Invisibles"

Un error frecuente es
centrarse solo en
costos obvios como
insumos o renta. ;Se
han considerado
sueldos reales,
licencias de software,
impuestos, tramites
legales, mantenimiento
de equipos o un fondo
para imprevistos?
Muchos negocios
aparentemente
rentables operan con
pérdidas porque sus
costos reales estan mal
calculados desde el
inicio.

Precios
Improvisados

Determinar precios
basados en "lo que me
pagan" o "lo que cobra
la competencia" es una
apuesta ciega. Es
crucial saber si el
precio cubre tus costos
variables, tu tiempo
invertido y si genera
una utilidad deseada.
Sin esta claridad,
podrias estar
vendiendo un producto
0 servicio con pérdida
desde el primer dia,
condenando la
rentabilidad.
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Desconocimiento del Punto de
Equilibrio

¢ Sabes cuanto necesitas vender
mensualmente para cubrir tus costos y
no generar pérdidas? ;Por cuanto
tiempo puedes operar si aun no
alcanzas ese volumen de ventas? La
mayoria de los emprendedores carece
de esta informacion vital, operando
por intuicion en lugar de una estrategia
financiera solida.

Confundir Idea con Modelo de
Negocio

Una gran idea, un producto
excepcional o una red de contactos
influyente no son suficientes. Los
inversionistas, socios estrategicos y
clientes serios buscan modelos de
negocio viables y escalables. Una idea
es solo el punto de partida; la
estructura financiera es lo que la
convierte en una oportunidad real de
negocio.
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cY Tu, en Cual de Estos Estas
Cayendo?

Si al leer estos errores, reconociste al menos
uno en tu proyecto actual o en tu plan de
lanzamiento, es un momento crucial para
hacer una pausa y reflexionar. Ignorar estas
senales puede significar la diferencia entre el
éxito y el estancamiento.

Hazte estas preguntas vitales antes de dar el
siguiente paso:

e ¢Sabes exactamente cuanto capital
necesitas para operar tu hegocio durante
al menos 6 meses sin generar ingresos?

o ¢(Tienes un mapa detallado de todos tus
costos, tanto fijos como variables,
incluyendo esos "gastos invisibles"?

» ¢Has realizado pruebas de pricing
rigurosas, basadas en tu estructura de
costos real y tus objetivos de
rentabilidad?

e ¢Cuentas con un modelo financiero soélido
que incluye proyecciones de ingresos,
egresos Y flujo de efectivo claras y
realistas?

Si tu respuesta a cualquiera de estas
preguntas es "no" o "mas o menos", lo que
tienes en tus manos es una idea... no un
hegocio viable. Una idea es el sueno; un
negocio es el sueno con cimientos solidos.
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Esto No Es Para Asustarte. Es Para
Prepararte.

En Santaglia, entendemos la pasiéon y el coraje que implica emprender. Nuestra misiéon no
es frenar tu impulso, sino asegurarnos de que lo canalices hacia un camino de solidez y
crecimiento.

No ofrecemos "planes de negocio" genéricos. Nos especializamos en la consultoria
financiera corporativa, creando estructuras vivas, viables y adaptadas a la visidén unica de
tu negocio y a la etapa en la que te encuentras. Transformamos ideas prometedoras en
modelos financieros reales que atraen inversidon y aseguran la sostenibilidad a largo
plazo.

Se trata de que no lances tu negocio sin un paracaidas. Se trata de darte la confianza y la
claridad para despegar sabiendo que tus bases financieras son inquebrantables.

¢Listo para convertir tu idea en una propuesta viable y
atractiva?

Evita la pérdida de dinero, tiempo y credibilidad. Agenda hoy mismo tu analisis de
viabilidad financiera personalizado con Santaglia. Empieza con la claridad que tu
negocio merece.

@) Agendar analisis personalizado
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